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Un intermediario financiero que no pueda cubrir
adecuadamente los costes de su actividad crediticia se

vera abocado a la desaparicion

a percepcion de un tipo de interés por el uso
del dinero ha sido un tema muy controver-
tido a lo largo de la historia del pensamiento
econémico, con grandes influencias proce-
dentes de la filosofia y la religién. Son numerosos los
interrogantes que rodean a ese guarismo que, aparen-
temente dotado de poderes migicos, gobierna los des-

tinos econdmicos del mundo modemno. Seria bastan-
te pretensioso tratar, no ya de dar respuesta, sino sim-
plemente de inventariar todas las cuestiones que pue-
den plantearse al respecto. Aqui, inicamente con la
intencién de inducir una posible reflexion, se traen
a colacion algunas de ellas, sin pretender zanjar nin-
gun debate.

;Tiene fundamento el cobro de un interés? Aristd-
teles lo condend, identificindolo con la usura, por-
que creia que no estaba justificado que el dinero, con-
cebido como simple medio de intercambio, aumen-
tase al pasar de una mano a otra. Tuvieron que trans-
currir siglos hasta que los economistas cldsicos co-
menzaran a ver el interés como el precio pagado por
eluso del dinero, al que se le atribuyen ademas otras
funciones.

;Existe un tipo de interés justo? Po-
siblemente, una buena manera de en- —
focar el problema es hacer abstraccion
de si somos prestatarios o ahorradores,

y tratar de vislumbrar qué dicta la ra- '~
cionalidad economica. Supongamos que ™
tenemos ahorrados 100 euros que pre-

tendemos colocar en un depdsito a pla-

zo de un afo y que existe una tasa de

inflacion anual del 2%. Parece razona- l

ble que al cabo del afio, aparte de recu- [ |\
perar nuestro capital, queramos obte- S5+ 4§
nerun interés que nos compense la pér- \‘2 ~
dida de poder adquisitivo del dinero (2

euros), a fin de percibir el mismo capi-

tal en términos reales; igualmente, puede parecer le-
gitimo que aspiremos a obtener alguna cantidad adi-
cional (por ejemplo, 1 euro) por haber renunciado a
invertir el capital en otra alternativa rentable.

Una podria ser prestar directamente el dineroaal-
guna persona que tuviese necesidad de endeudarse.
La opcién parece sencilla, pero tendriamos que en-
cargarnos de estudiar la capacidad de pago del solici-
tante; también, de la administracion del préstamo. Si
alguien tan significado como Bill Gates ha dictami-
nado que «la actividad bancaria es necesaria, pero no
los bancosy, no deberiamos desdefiar esa posibilidad.
Sin embargo, habria que solucionar algunos proble-
mas no secundarios: el ahorrador puede querer recu-
perar su dinero dentro de un afio, mientras que el acre-
ditado puede desear devolverlo en diez afios. Hoy por
hoy, la labor de los intermediarios financieros sigue
teniendo alguna utilidad social, para lo que, ademis
de captar recursos y retribuirlos, tienen que incurrir
en una serie de costes de mantenimiento de redes y
de contratacion de empleados, a los que hay que afia-
dir los derivados de las insolvencias crediticias. El tipo
de interés a cobrar por la concesion de un crédito serd
menor cuanto menor sea el coste de la financiacion,
menores los gastos de explotacion y mas bajo el ries-
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g0 de insolvencia de los préstamos, entre otros facto-
res. Un intermediario financiero que no pueda cubrir
adecuadamente los costes de su actividad crediticia
se vera abocado a la desaparicion.

El tipo de interés es un elemento primordial de
todo contrato de préstamo y es 16gico que la regula-
cién puiblica ampare la mayor transparencia posible,
incluso en un pais como Espaiia, dotado de uno de los
sisternas de fe piblica mds eficaces del mundo. Gra-
cias a éste, lo pactado en un contrato suscrito ante no-
tario ha sido sinénimo de seguridad juridica para las
partes, La extension de la educacion financiera entre
la ciudadania es sin duda un valioso complemento de
las normas de proteccion de los usuarios de los servi-
cios financieros y de la intervencion de fedatarios pu-
blicos.

En toda operacion de crédito es fundamental dis-
cernir si el tipo de interés es fijo o variable y, en este
dltimo caso, identificar el indice de referencia, los
plazos de revision y el diferencial aplicable; asimis-
mo, si existe alguin limite al recorrido del tipo de in-
terés. Lo verdaderamente relevante es el tipo final
resultante. Puede darse, sin embargo, la paradoja de

que un préstamo con un diferencial de

4 puntos porcentuales sobre el indice

‘12\ de referencia (con un ‘suelo’ implici-
% to superior, por tanto, a dicha cifra) sea
® considerado perfectamente vilido,

' mientras que otro con un diferencial
de 1 punto, sujeto a un tipo minimo
A del 3% (con un ‘suelo’ explicito), no.
! Laaplicacion de un limite inferior debe,

B Ppues, contraponerse con la magnitud
. del diferencial estipulado, que posibi-
lita la cobertura de los referidos costes
sin emplear un tope. A mediados de
agosto, una de las mds conocidas pagi-
nas de internet de informacion econé-
mico-financiera en Espafia recogia como mejor hi-
poteca a interés variable la de una entidad bancaria
que ofrecia un tipo igual al Euribor mas 2,55 puntos
porcentuales, lo que llevaria a una tasa inicial supe-
rior al 3%.

Otra cuestion importante concierne al rendimien-
to efectivo del ahorro y al coste efectivo del endeu-
damiento. Con un tipo de interés nominal del 3%
anual y una tasa de inflacién del 2% anual, un ahorra-
dor obtiene una retribucion real del 1%, que, después
de hacer frente al IRPF, se ve reducida al 0,4%. Por lo
que respecta a los préstamos hipotecarios de particu-
lares, una vez que han desaparecido las ayudas fisca-
lesala vivienda, un tipo de interés del 3% implicaria
un coste real del 1%; para una empresa que esté suje-
ta al tipo de gravamen general del impuesto sobre so-
ciedades, del 0,1%.

Sostenia santo Tomds de Aquino, en su tesis con-
traria al interés, que el dinero podia equipararse al
vino, que, a diferencia de una casa, carece de un uso
que pueda separarse de su sustancia. Sin embargo, es
posible encontrar un nexo comun al dinero, al inte-
rés, al vino y a los inmuebles: la conveniencia de apro-
ximarse a todos ellos con las mayores dosis de pru-
dencia y responsabilidad.




